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【作業効率アップ】
「予実管理」で重要なポイントとは？

予実管理に必要な予算・実績・進捗管理をSalesforceで⼀元管理！
進捗確認のスピードをもっと早めませんか？
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予実管理とは
Chapter１
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予実管理とは

予算と実績の進捗確認を
もっと簡単に！

予実管理をExcelや複数の
基幹システムで管理しよう
とするとめんどくさい…

⼀般的な予実管理の流れ

どうして
簡単にする
必要があるの？

⾒込み通り
に進まず着地

⾒込み通り
の結果に着地

営業活動
予算達成
のプラン作成予算決め

予算と実績の
進捗確認

予実管理とは、企業の予算と実績の進捗を管理 することです。
予算と実績、⾒込みとの差異分析からズレを確認し予算達成のための具体的な課題や対策法を管理します。

改善プラン
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なぜ進捗確認を簡単にする必要があるのか？

PDCAサイクルの回転数を
上げていくことが予実管理
では重要とされてます。

PDCA

Plan Do

CheckAction

１. 計画 ２. 実⾏

３. チェック４. 改善

予実管理には、「PDCAサイクル」を適⽤することで継続的な改善が期待できます。
「PDCAサイクル」をいかに早く回していけるか が重要なポイントです。
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「PDCAサイクル」がうまく回っていない原因は？

「チェック」がボトルネック
となっている場合が多い！

なぜ？

進捗状況や結果がレポートにまとまっていなかったり、
早期に状況をチェックする仕組みが無いことが原因です。

「チェック」が遅いとどうなる？

検証を⾏えず問題点が分からない。再現性のある仕事
ができず同じ失敗ばかり繰り返してしまう。

計画通りに進捗が進んでいるのか上司・現場社員双⽅
で不安になる。

「チェック」が遅くなりやすい原因は？

複数システムを使っておりデータ管理が複雑化している。

データが重すぎて動かない、処理に時間がかかる。

チェックの回数が多くなり最適ルート(改善策)を早期に⾒極めることが可能！
PDCAサイクルの⾼速化が実現！

「チェック」が早くなれば・・・

「Plan」「Do」「Action」も考えられますが、とくに「チェック」部分 です！
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登⼭に例えると・・・

チェックポイントが多ければ多いほど、チェックポイントに到着する
たびに都度微修正でき、最短ルートで登頂できる。

これから

進捗を確認するチェックポイントが少ないと、途中で登頂最短
ルートまでの間違いに気づいたときに軌道修正が難しい。

軌道修正が難しい 都度改善策を微修正できる

これまで

チェックポイント（進捗確認する機会）
を多く設けることで、「チェック」に対
してボトルネックのお悩みを軽減！

例：チェックポイント（分岐点）が3箇所 例：チェックポイント（分岐点）が８箇所

⼭頂まで最短のルートで登るために、複数のチェックポイントを設ける ことが重要！
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予実管理をする上でのお困りごと
Chapter２
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予実管理をするうえでのお困りごと

進捗確認する時間を減らすことが重要です！

具体的に
どうすれば
良い？

時間がかかる…

上司は現場社員1⼈ひとり
と⾯談をし進捗把握しな
いといけない…

進捗確認する仕組みが
確⽴されていない…

重くて開かない…
集計に時間がかかる…

や が、

Excel 基幹システム

属⼈化している…

何が最新版が分からない…

共通するお悩み

予実管理において、多くの悩みが「時間がかかる」ことです！
進捗確認のスピードをもっと早めませんか？
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進捗確認の時間を減らすために具体的にどうすれば？

予算管理 ⾒込み(進捗)管理 実績管理

１つのプラットフォームで⼀元管理！

予実管理に必要な予算・実績・⾒込み（進捗）管理を１つのプラットフォーム で⼀元管理！
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Shared Budget について
Chapter３
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Shared Budgetについて

進捗確認にかける時間をもっと短縮しませんか？

予算・⾒込み・実績を⼀元管理
Salesforce × 予実管理

進捗管理者の負担を⼤幅に削減

売上予実管理アプリ

シェアード・バジェット

進捗の⾒える化 でスマートな予実管理を

Salesforceと

直接連携！
サブスクリプ
ションモデル

対応！

レポート・
ダッシュボード
機能で予実進捗確認

が実現！
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Shared Budget 導⼊前と導⼊後

：Shared Budget 拡張機能

Salesforceと連携して
お客様の業務に合った機能へと強化！

Sales Cloud
標準機能

お客様の
ご要望を実現Shared Budget

Shared Budget 導⼊後

Shared Budget 導⼊前
顧客管理

営業担当
リード管理

活動管理

集計/分析

商談管理 売上⾒込
管理

予実管理

売上予実管理アプリ

：Sales Cloud 標準機能

営業担当

顧客管理

リード管理
活動管理

集計/分析

商談管理

：Sales Cloud 標準機能

売上⾒込
管理

予実管理

Shared Budget で、
さらに機能をパワーアップできます！

POWER UP！

Shared BudgetでSalesforceをもっと活⽤ しませんか？
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「PDCAサイクル」における Sales Cloud と Shared Budget との関係性

１. 計画 ２. 実⾏

３. チェック４. 改善
PDCA

Plan Do

CheckAction

売上予算管理機能

商談機能

レポート/ダッシュボード機能

より⾼度な
予実進捗管理が可能！

改善プランニング

より具体性のある
改善プランを
⽴てることが可能！

で追加！
で追加！

パワーアップ！

売上⾒込管理機能

売上実績管理機能

：Sales Cloud 標準機能 ：Shared Budget 追加機能 ：⼈的アクション

「売上予算×売上⾒込×売上実績」機能が追加され、「Plan」「Do」部分がパワーアップ！
より⾼度な 予実進捗管理ができ、より具体性 のある改善プランを⽴てることが可能！
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Shared Budget のご紹介

売上予実管理アプリ

予算・⾒込・実績を⼀元管理！
進捗の⾒える化が実現！

Salesforce標準機能のレポート・ダッシュボードで
素早く正確な着地予想が可能に！

サブスクリプションモデルのような継続的な売上管理に対応！
「スポットでの売上」「継続的な売上」の２つを⼀緒に管理可能！

機能概要

売上⾒込⼊⼒ 実績反映予算策定 予算⼊⼒

社員・部署ごとに予算を管理！ 商談管理をベースに売上⾒
込を管理！

実績管理⾒込管理予算管理

「予算管理」「⾒込管理」「実績管理」それぞれの機能で管理される
各種データを集計することで「予実進捗管理」を可能にします。

各種データを集計し、予算に対する実績と⾒込
みを含めた売上予測を管理！

予実進捗管理
データ集計

受注の商談⾦額を夜間
バッチで実績に反映！

Salesforceと連携し、予算と⾒込み、実績管理を１つのプラットフォームで管理可能！
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Shared Budget 4つの特⻑
Chapter４
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Shared Budget 4つの特⻑

営業売上予算の管理を⾏います。予算は各個⼈ごとの予算が部署、会社の
予算として積み上り、必要に応じた階層で進捗を管理可能となります。
予算は⽉・四半期・半期単位など会社の⽅針に合わせた期間設定、また、
取引先、商品カテゴリ、新規既存顧客ごとなど必要な単位で管理すること
が可能です。

年度内での部署異動にも対応。予算の付け替えを⾃
動で反映

予算⼊⼒時、完全マニュアルでの⼊⼒、過去実績か
らの参考値⼊⼒や全体⾦額からの按分など、⽤途に
合わせて使い分け可能

取引先、商品カテゴリ、新規/既存顧客の管理単位
で設定可能

予算⾦額だけではなく、製品の販売数量や契約件数
などの数値⽬標管理も可能

上司・マネージャーは、部署予算から個⼈予算へのブ
レイクダウンを直感的かつ簡易的に⾏うことが可能

売上予算管理
特⻑その１
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Shared Budget 4つの特⻑

売上⾒込管理
特⻑その２ Salesforce 標準の商談機能と連動し、売上の⾒込みを管理します。

⾒込みは、スポットの売上はもちろん、サブスクリプションモデルのよう
な継続的な売上管理にも対応しています。
また、標準の商談商品を利⽤することで商品ごとの詳細な⾒込みを管理す
ることも可能です。

商品ごとに売上期間を指定することによって単⽉の
売上、各⽉の売上、それぞれ商品を１商談上で管理
可能

商談機能は Salesforce 機能を利⽤しているため、
営業⽅針に合わせて⾃由にカスタマイズ可能

複数商談の売上⾒込を⼀括編集することが可能

商談情報で指定される売上期間分の⾒込みが各⽉ご
とに管理可能

⾃動で作成される各⽉の⾒込⾦額は、⼿動でメンテナ
ンス可能
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Shared Budget 4つの特⻑

販売管理システム等の他システムから売上データを連携し、
売上実績として計上することが可能です。

商談をベースとした⾒込売上を実績として計上します。
商談フェーズが完了になった⾒込みを⾃動で実績へ連携します。

パターン①：⾒込機能との連動 パターン②：基幹システムとの連動

売上実績管理
特⻑その３

Shared Budget での売上実績管理は2通りの⽅針で管理することが可能です。
お客様のニーズに合わせた管理⽅式を選択いただけます。

※データ連携の実現については個別にヒアリングが必要になります。
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Shared Budget 4つの特⻑

予実進捗管理
各種データを集計し、⽤途に合わせた分析を⾏います。

様々な切り⼝で達成率をシミュレーションし分析することで、
より正確で確度の⾼い着地予想を実現します。

実績 + ⾒込みに
確度％をかけた予測値

予算

主な分析パターン

実績 + ⾒込み実績のみ

予算 ⾒込 実績

データ集計

予実進捗管理
特⻑その４ 予算、⾒込み、実績、それぞれで管理されているデータを集約し、予算に

対する売上の予測値を⾒える化します。
集計はSalesforce標準のレポート、ダッシュボードを活⽤することでニー
ズに合わせたアウトプットを実現します。
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ご利⽤料⾦
Chapter５
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ご利⽤料⾦

※別途、Salesforceライセンスが必要となります。

下記の⽉額料⾦にて 1名からご利⽤いただけます。

円(税別) /１名につき⽉額1,500
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会社概要

22

会社名 株式会社ケイズコーポレーション

所在地

東京オフィス
〒105-0003 東京都港区⻄新橋1丁⽬7-14 京阪神⻁ノ⾨ビル11F

⼤阪オフィス
〒530-0003 ⼤阪府⼤阪市北区堂島2-2-2 近鉄堂島ビル20F

名古屋オフィス
〒451-6040 愛知県名古屋市⻄区⽜島町 6-1 名古屋ルーセントタワー40F

ベトナムオフィス
1st Floor, Saigon Mansion building, No 3 Vo Van Tan Street, Vo Thi Sau ward, 
District 3, HCMC, VIETNAM

電話番号 03-5510-3451（代表）

設⽴ 平成3年3⽉22⽇

資本⾦ 7,000万円

社員数 178名（ケイズコーポレーション：130名 ケイズベトナム.：48名）
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お問い合わせ・改定履歴

お問い合わせ先 改定履歴

2023年2⽉23⽇
2022年12⽉13⽇

23

第2刷発⾏
第1刷（初版）発⾏

注意事項

ご紹介資料の内容は、製品の仕様変更などで予告なく変更される
場合があります。資料の著作権は当社に帰属し、当社の許可なく
内容を複製、改変、送信することはできません。

【Webフォームによるお問い合わせ】

https://keizu.my.site.com/support/s/shared-inquiry

https://keizu.my.site.com/support/s/shared-inquiry

